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“  Modalites Circuits courts : Ajustez votre
stratégie commerciale

Présentiel

Contact - Inscription

Accéder au formulaire en scannant ce QRcode

Vous souhaitez

Développer / consolider vos ventes

Ajuster votre offre aux attentes de vos clients

Fidéliser vos clients pour stabiliser vos ventes

Définir une politique de communication

Mieux vous distinguer de la concurrence

Identifier les leviers pour conforter votre stratégie commerciale

Nous vous proposons

Réalisation d’un état des lieux pour comprendre les
évolutions récentes et les problématiques

Elaboration d'un plan d'action détaillé, en lien avec les
objectifs définis

Clarification de la stratégie a suivre (nouveaux débouchés,
fidélisation, innovation...)

Réflexion sur la politique de prix

Formalisation d’'un argumentaire

Mise en place d'outils de suivi des ventes

Vous recevrez

Un compte rendu enrichi de compléments d'information
Un plan d'action opérationnel

Les + Proagri

Une analyse approfondie pour prendre des décisions éclairées
Des outils visuels pour clarifier votre stratégie
Des outils pratiques pour améliorer le suivi de vos ventes : tableau
de bord, fichier clients
Un plan d'actions concret et détaillé
Une conseillére expérimentée a vos cotés :

o depuis 18 ans au service des producteurs fermiers

0 une posture coach pour plus de soutien
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